Janow Podlaski, 23.03.2017 r.

Zapytanie ofertowe
w sprawie realizacji ustugi doradczej 0 charakterze proinnowacyjnym

Zapytanie ofertowe opracowano na potrzeby Programu Operacyjnego Inteligentny Rozwoj,
Dzialanie 2.3. ,,Proinnowacyjne ushugi dla przedsie;biors,tw”
Poddziatanie 2.3.1. ,,Proinnowacyjne ustugi IOB dla MSP”

Postepowanie nie podlega ustawie z dnia 29 stycznia 2004 r. - Prawo zamowien publicznych

I. ZAMAWIAJACY:
Shinobi Pictures Sp. z o.0.
ul. Siedlecka 9
21-505 Janéw Podlaski
NIP 5372634318
KRS: 0000630472

1. PRZEDMIOT ZAMOWIENIA
1. KOD CPV: 79000000-4
2. Przedmiot zamoéwienia: Doradztwo w zakresie wdrozenia systemu informatycznego umozliwiajgcego
prowadzenie projektéw informatycznych oraz kampanii reklamowych

Realizacja proinnowacyjnej uslugi doradczej powinna obejmowa¢ doradztwo w zakresie:

1. Analizy alternatywnych S$ciezek rozwoju poprzez wdrazanie innowacji, polegajacej na
uszczegotowieniu S$ciezek rozwoju przedsigbiorstwa wraz z przygotowaniem ogoélnego modelu
finansowego, w tym m.in.

a) szczegotowe zdefiniowanie kilku $ciezek rozwoju przedsigbiorstwa;

b) analiza porownawcza uszczegbtowionych Sciezek;

C) zaprognozowanie wptywu wyboru danej Sciezki na rozwoj firmy;

d) zdefiniowanie modelu produkcji/sprzedazy dla kazdej ze $Sciezek;

e) stworzenie ogélnych modeli finansowych pokazujacych koszty i korzysci z wyboru poszczegdlnych
opcji;

f) wykonanie wstepnej prognozy wielkos$ci sprzedazy i liczby klientow w kazdej ze $ciezek;

g) zamodelowanie przychodéw i kosztow wraz z prognoza wynikajaca z wyboru danej $ciezki.

2. Uszczegolowienia i oceny wybranej S$ciezki rozwoju zwiazanej z wdrazaniem innowacji,
polegajacego na szczegotowym zdefiniowaniu Sciezki rozwoju przedsiebiorstwa wraz z przygotowaniem
ogolnego modelu finansowego, w tym m.in.: Szczegélowym zdefiniowaniu wybranej $ciezki rozwoju,
obejmujacym nw. elementy:

a) przygotowanie kart produktowych;
b) opis kanatéw dystrybucji;
) zdefiniowanie sposobu zarzadzania organizacja.

3. Przygotowania szczegélowego modelu finansowego dla opracowywanej lub wdrazanej innowaciji,
polegajacego na dokladnym oszacowaniu przeptywéw finansowych przedsigbiorstwa wraz z
oszacowaniem zyskownosci inwestycji i wptywu na inwestycj¢ czynnikow jako$ciowych poprzez m.in.:
a) stworzenie prognozy wielkosci sprzedazy z liczby klientow, dla kazdej z grup potencjalnych

odbiorcow ushugi;
b) stworzenie modelu przychodow i kosztow, wraz z prognoza, dla kazdej z grup klientow;
C) oszacowanie przeptywow gotowkowych;



d) przeprowadzenie analizy rentownosci poprzez oszacowanie NPV z biezacego projektu;
e) przeprowadzenie analizy wrazliwosci (zaleznos$ci koncowego wyniku rentownosci od zatozen
przyjetych w modelu).

Identyfikacji i mapowania kluczowych proceséw biznesowych zwigzanych z wdrazaniem innowacji,

ich modyfikacji i optymalizacji, polegajacej na identyfikacji mozliwych do wdrozenia technologii, tj.

analizie rynku pod katem dostepnych technologii i dobranie technologii, adekwatnych i racjonalnych

kosztowo do wdrozenia w przedsigbiorstwie ustlugobiorcy poprzez m.in.:

a) przygotowanie wstgpnej listy dostgpnych na rynku technologii mozliwych do wdrozenia w
przedsigbiorstwie;

b) okreslenie poziomu innowacyjnosci poszczegdlnych technologii, w tym wskazanie okresu istnienia i
poziomu rozpowszechnienia na rynku;

C) oOkreslenie szacunkowego kosztu wdrozenia poszczegolnych technologii;

d) przygotowanie rankingu wybranych technologii wedlug poziomu innowacyjnosci oraz kosztu
wdrozenia;

e) przygotowanie wstepnej analizy uzyteczno$ci  poszczegdlnych  technologii w  danym
przedsigbiorstwie;

f) przygotowanie rekomendacji dotyczacej wdrozenia konkretnych technologii.

Poszukiwania i nawiazania kontaktu z dostawcg technologii, polegajacego na przeprowadzeniu

kwerendy oraz nawigzaniu kontaktu z dostawca wybranej przez ushugobiorce technologii lub z dostawca

technologii, ktora najlepiej zaspokoi zidentyfikowane potrzeby technologiczne, poprzez m.in.:

a) przygotowanie listy dostawcow wybranej technologii ze wskazaniem danych teleadresowych i
dostepnych informacji nt. wiarygodnosci firmy;

b) opracowanie zapytan ofertowych do dostawcow technologii pod katem potrzeb ustugobiorcy;

C) zebranie ofert od poszczegdlnych dostawcow i ewentualne uszczegdétowienie ofert;

d) oszacowanie catkowitych kosztéw zakupu technologii od poszczegdlnych dostawcow i wyceng
kosztow wdrozenia rozwigzan technologicznych w firmie Zamawiajacego;

e) przeprowadzenie analizy poréwnawczej zebranych ofert;

f) sprawdzenie zgodno$ci technologicznej i tatwosci wdrozenia poszczegdlnych rozwigzan
technologicznych w przedsigbiorstwie;

g) rekomendacje dotyczace zakupu konkretnych rozwigzan technologicznych od konkretnych
dostawcow wraz z uzasadnieniem.

Pomocy w opracowaniu dokumentacji funkcjonalnej lub technicznej niezbednej do wdrozenia

innowacji, polegajacej na stworzeniu opisu uzycia transferowanych technologii w firmie przedsigbiorcy,

poprzez m.in.:

a) zdefiniowanie potrzeb biznesowych przedsigbiorcy zwigzanych z nowa technologia;

b) przeprowadzenie analizy funkcjonalnosci technologii pod katem pod katem przeznaczenia technologii
1 wymogow konkretnych rozwigzan technologicznych;

c) analiz¢ wptywu technologii na obszary dziatania firmy wg modelu fancucha wartosci tj.

d) pozyskiwanie i przetwarzanie SUrowcow;

e) marketing, dystrybucja, sprzedaz;

f) wsparcie biznesowe (np. dziat kadr);

g) Stworzenie opisu sposobow i celow uzycia technologii;

h) zdefiniowanie proceséw biznesowych powigzanych z transferem technologii;

i) analizg¢ wplywu technologii na zdefiniowane procesy pod katem zmian w strukturze proceséw i
kompetencjach pracownikow obstugujacych procesy;

j) przeprojektowanie proceséw biznesowych pod katem wprowadzenia nowej technologii;

k) stworzenie raportu na temat koniecznych zmian w procesach biznesowych.

Pomocy w procesie przygotowania lub przeprowadzenia negocjacji z dostawcg technologii,
polegajacej na przygotowaniu procesu negocjacji i przeprowadzenia negocjacji z dostawcami technologii
w celu uzyskania mozliwie najkorzystniejszych warunkéw wspotpracy, poprzez m.in.:

a) przygotowanie strategii negocjacyjnej z dostawca technologii, w tym jednostkg naukows, zawierajacej
szczegdtowe oczekiwania przedsiebiorcy dotyczace wyniku negocjacji (warunki zakupu i dostawy
technologii); okreslenie BATNA (ang. Best alternative to a negotiated agreement), czyli najlepszej
alternatywy dla negocjowanej technologii; okreslenie warunkow brzegowych akceptowanych przez
przedsigbiorce;
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b) przygotowanie dokumentacji niezb¢dnej do procesu negocjacji (specyfikacji technicznych, warunkow
zaplaty itp.);

C) wspotudzial w procesie negocjacji w celu osiggniecia najkorzystniejszych dla reprezentowanego
przedsigbiorstwa warunkow wspolpracy.

Doradztwa w procesie przygotowania umowy zakupu technologii pomiedzy dostawca i odbiorca

technologii, polegajacego na biezacej analizie kolejnych wersji umowy zawieranej pomig¢dzy

Zamawiajacym a dostawcami technologii pod katem realizacji celow biznesowych przedsigbiorcy,

poprzez m.in.:

a) biezaca prace z umowag i sprawdzanie kazdej kolejnej wersji umowy powstajacej w toku negocjacji
pomiedzy przedsigbiorcg a dostawca technologii pod katem:

b) wbudowania w umowe odpowiednich zapisow, a takze instrumentow / zache¢t, wptywajacych na
pomys$lne wykonanie umowy przez dostawce technologii;

C) roztozenia ryzyka zaktadanych dziatan pomiedzy przedsigbiorce a dostawce technologii;

d) wielko$ci kosztow transakcyjnych (kosztow weryfikacji i nadzoru wykonania umowy);

e) identyfikacji niekorzystnych lub potencjalnie groznych dla przedsi¢biorcy zapisow prawnych umowy.

f) koncowa weryfikacj¢ ksztattu umowy.

Analizy ryzyka wdrozenia innowacji, polegajacej na zdefiniowaniu zagrozen dla projektu i sposobow

ich uniknigcia, poprzez m.in.

a) wytyczenie Sciezki krytycznej projektu;

b) analiza ryzyka — okreSlenie najbardziej narazonych na ryzyko obszar6w projektu i sposobow
ograniczenia ryzyka, w odniesieniu do poszczegdlnych grup odbiorcow na rynkach
migdzynarodowych z uwzglednieniem potencjatu sprzedazy w poszczegolnych grupach odbiorcoéw i
konkurencji na poszczeg6lnych rynkach;

€) zdefiniowania ryzyka wdrozenia innowacji w odniesieniu do dostawcow ustug i technologii;

d) rekomendacje dotyczace przeprowadzania wdrozenia;

€) Opracowanie systemy zarzgdzania kryzysowego.

Doradztwa i pomocy w opracowaniu i przeprowadzeniu pilotazowego wdrozenia innowacji,

polegajacego na biezagcym monitoringu i raportowaniu statuséw wdrozenia innowacyjnego rozwigzania na

niewielka skale, sluzacego przetestowaniu zaproponowanego rozwigzania innowacyjnego, poprzez m.in.:

a) wsparcie w pilotazowym wdrozeniu realizowanym przez pracownikoéw Zamawiajacego lub innej
firmy;

b) wsparcie w procesie wdrozenia pilotazowego u klientow, dla poszczegdlnych grup odbiorcow (ciagta
obserwacja prac projektowych i zestawianie jej z wyznaczonym zakresem; raportowanie (zbieranie i
analiza status6w); monitorowanie (analiza postepow prac w kontekscie realizacji celow projektu);

C) pehienie funkcji mentora/coacha wzgledem Zamawiajgcego;

d) aranzowanie, wsparcie w i/lub przeprowadzanie szkolen dla pracownikow firmy;

e) wsparcie dla usprawnienia procesu wdrozenia.

Doradztwa, pomocy i szkolenia w pelnym wdrozeniu innowacji, stuzacego przetestowaniu

zaproponowanego rozwigzania innowacyjnego, poprzez m.in.:

a) Opracowanie programu wdrozenia i rozwoju produktow dla poszczegdlnych grup odbiorcow;

b) wsparcie w petnym wdrozeniu realizowanym przez pracownikow ustugobiorcy lub innej firmy;

C) wsparcie w procesie wdrozenia pilotazowego u klientow, dla poszczegdlnych grup odbiorcow (ciagta
obserwacja prac projektowych i zestawianie jej z wyznaczonym zakresem; raportowanie (zbieranie i
analiza statusow); monitorowanie (analiza postepow prac w kontekscie realizacji celow projektu);

d) pehienie funkcji mentora / coacha wzgledem Zamawiajacego;

e) aranzowanie, wsparcie w i/ lub przeprowadzanie szkolen dla pracownikow firmy;

f) wsparcie dla usprawnienia procesu wdrozenia.

Monitorowania i oceny efektéw wdrozenia innowacji, polegajacego na ciaglym badaniu rynku,
obserwacji zmieniajacych si¢ potrzeb w obszarze poszczegdlnych grup klientow, poprzez m.in.:

a) okreslanie nowych potrzeb na aktualnie obstugiwanych rynkach;

b) identyfikacje nowych grup odbiorcow;

c) okreslanie potencjatu sprzedazy w poszczegolnych grupach odbiorcow;

d) okreslenie konkurencji w poszczegolnych grupach odbiorcéw na howych rynkach.
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Analizy wplywu wdrozenia technologii na Srodowisko naturalne, polegajacej na analizie efektow
wdrozenia nowej technologii w odniesieniu do $rodowiska naturalnego i przeliczeniu ich na czynniki
ekonomiczne, poprzez m.in.:
a) przeprowadzenie analizy jakosciowej potencjalnego wpltywu nowo wdrazanej technologii na
srodowisko naturalne; mozliwe obszary analizy:
— analiza mozliwo$ci zmniejszenia emisji zanieczyszczen w wyniku zastosowania nowej
technologii w pracy przedsigbiorstwa;
— analiza mozliwos$ci zwiekszenia efektywnos$ci energetycznej firmy poprzez zastosowanie nowej
technologii;
— analiza mozliwosci zwigkszenia efektywnosci wykorzystania surowcow naturalnych w pracy
przedsiebiorstwa;
analiza mozliwo$ci zmniejszenia ilosci odpadoéw produkowanych przez przedsigbiorstwo.
b) oszacowanie efektow ekonomicznych zastosowania nowych technologii:
— spadku kosztow (np. poprzez mniejsze zuzycie energii, ograniczenie kosztow surowcow,
ograniczenie kosztow finansowych, np. dotowane kredyty);
— wazrostu przychodow (np. poprzez mozliwos¢ wejscia na nowe regulowane rynki, mozliwo$¢
pozyskania dotacji / subwencji dla ekologicznych przedsigbiorstw, mozliwos$¢ pozycjonowania si¢
jako firma ekologiczna).

Doradztwa w zarzadzaniu wlasnoscia intelektualng, w tym w zakresie ochrony praw wlasnosci

intelektualnej, badania stanu techniki i czystoSci patentowej, polegajacego na wsparciu Zamawiajgcego W

zakresie zarzadzania wlasno$cia intelektualna, poprzez m.in.:

a) prowadzenie analiz statusu wilasnosci intelektualnej w zakresie innowacji wdrazanych w
przedsiebiorstwie;

b) prowadzenie analiz zdolnoéci do zastrzezenia wiasnosci przemystowej posiadanej lub nabywanej
przez przedsigbiorstwo, przygotowanie dokumentacji wymaganej w procesie zastrzegania;

c) wsparcie w uzyskaniu wyceny wlasnos$ci intelektualnej posiadanej lub nabywanej przez
przedsigbiorstwo.

Opracowania strategii marketingowej dla uslugi bedacej przedmiotem wdrozenia innowacji,
polegajacej na identyfikacji mozliwych do zastosowania metod marketingowych i opracowaniu planu
rozwoju w oparciu o opracowany plan marketingowy, poprzez m.in.: opracowanie strategii
marketingowej dla poszczegdlnych grup odbiorcow, w odniesieniu do zdefiniowanych potrzeb
potencjalnych klientéw i konkurencji.

Doradztwa w zakresie rozwoju zasobow ludzkich zwiazanych z wdrazaniem innowacji, polegajacego

na wsparciu Zamawiajagcego w opracowaniu kompleksowej strategii przedsigbiorstwa zwigzanej z

pozyskiwaniem, rozwojem i wynagradzaniem pracownikow, poprzez m.in.:

a) stworzenie struktury delegacji kompetencji;

b) stworzenie planu struktury kadrowej i optymalizacji zatrudnienia;

C) stworzenie calos$ciowego planu rozwoju kadr (zdefiniowanie wymaganych szkolen; zdefiniowanie
pozadanych rozwigzan zarzadczych, opracowanie kart rozwoju kompetencji pracownikow;
zdefiniowanie form wsparcia pracownikow inwestujacych w kapitat ludzki.).

Doradztwa w zakresie przygotowania strategii zarzadzania wlasnoscia intelektualna, w tym:

a) zidentyfikowanie i analiza biezacej strategii zarzadzania wtasnos$cia intelektualng w przedsigbiorstwie
(zidentyfikowanie wlasnosci intelektualnej mozliwej do objecia ochrong; analize procesu
powstawania i pozyskiwania wtasnosci intelektualnej w przedsiebiorstwie);

b) badanie zdolnosci ochronnej przedsigbiorstwa;

c) analiza sposobu korzystania z Systemow ochrony wtasnosci intelektualnej;

d) przygotowanie strategii zarzadzania wiasnoscig intelektualng w przedsiebiorstwie w tym; wybor
sciezki / Sciezek ochrony wiasnosci intelektualnej; zdefiniowanie proceséw zarzadzania i ochrony
wiasnosci intelektualnej w firmie; stworzenie planu wdrozenia strategii.



HIL.WARUNKI UDZIALU W POSTEPOWANIU

0)
zk

udzielenie zamowienia moga ubiegaé si¢ Instytucje Otoczenia Biznesu, ktdre spelniaja nast¢pujacy warunek:
ozyly do Ministerstwa Rozwoju wniosek o akredytacje lub sa akredytowanym przez Ministerstwo Rozwoju

(Departament Innowacji i Przemystu 00-507 Warszawa, Plac Trzech Krzyzy 3/5) Osrodkiem Innowacji §wiadczacym
ustugi proinnowacyjne. Osrodek Innowacji §wiadczacy ustugi proinnowacyjne musi uzyskac akredytacje Ministerstwa
Rozwoju najpdzniej przed dniem podpisania umowy o dofinansowanie (Warunek niezbgedny do podpisania umowy z
Zamawiajacym).

IV. WYKLUCZENIA

Zamowienie nie moze by¢ udzielone podmiotom powigzanym kapitatowo lub osobowo z Zamawiajacym, osobami
upowaznionymi do zaciggania zobowigzan w imieniu Zamawiajacego, jak rowniez osobami wykonujacymi w imieniu
Zamawiajacego czynno$ci zwigzane z przeprowadzeniem procedury wyboru wykonawcy, w tym bioracych udziat w
procesie oceny ofert, polegajace w szczeg6lnosci na:

\

uczestniczeniu w spotce jako wspolnik spotki cywilnej lub spotki osobowe;,

posiadaniu co najmniej 10% udziatow lub akcji,

petieniu funkcji cztonka organu nadzorczego lub zarzadzajacego, prokurenta, pelnomocnika,

pozostawaniu w zwiagzku matzenskim, w stosunku pokrewienstwa lub powinowactwa w linii prostej,
pokrewienstwa drugiego stopnia lub powinowactwa drugiego stopnia w linii bocznej lub w stosunku
przysposobienia, opieki lub kurateli.

. KRYTERIA OCENY OFERT

1. Zamawiajacy wybierze najkorzystniejsza ekonomicznie ofert¢ tj. oferte przedstawiajaca najkorzystniejszy
bilans ceny do pozostalych kryteridow. Za najkorzystniejsza ekonomicznie ofert¢ uznana zostanie oferta, ktora
uzyskata najwyzsza ilo$¢ punktow (max 100).

2. Rodzaje i opis kryteriow, ktorymi Zamawiajacy bedzie si¢ kierowat przy wyborze oferty, wraz z podaniem
znaczenia tych kryteriow i sposobu oceny ofert:

Nazwa kryterium oceny ofert Waga
(maksymalna
liczba punktéw)

KRYTERIUM I - Cena brutto

— w ofercie nalezy okresli¢ tagczng cene netto oraz brutto /z podatkiem VAT/ w
ztotych polskich oraz ceny netto za poszczeg6lne komponenty ustugi,

— do poréwnania ofert przyjete zostang ceny brutto za catkowita realizacje
wszystkich elementéw bedacych przedmiotem zamowienia (taczna cena brutto),

— ceny winny by¢ okre$lone z uwzglednieniem wszystkich upustéw cenowych,

— wskazane ceny powinny uwzglednia¢ wszystkie koszty ponoszone przez Oferenta,

— ceny zostaja okre§lone przez Oferenta na okres waznosci umowy i wykonywania
okreslonych w niej obowigzkow,

— walutg ceny ofertowej jest ztoty polski i w tej walucie bedzie dokonane rozliczenie
pomiedzy Zamawiajacym a Wykonawca

— podana cena brutto jest ceng ryczaltows, a Oferent uwzglednit w niej wszystkie
koszty i okoliczno$ci zwigzane z wykonaniem Zamowienia

80% (80 pkt.)

Warto$¢ punktowa = 80 X (Cryin/Ca)

Cmin — Najnizsza lgczna cena brutto za realizacje przedmiotu zamoéwienia sposrod
ztozonych ofert [PLN]

C, — faczna cena brutto analizowanej oferty [PLN]

Maksymalna mozliwa do uzyskania w ramach Kryterium I liczba punktow: 80 pkt.




KRYTERIUM Il — Termin realizacji

Przedmiotem oceny bedzie termin realizacji przedmiotu zamodwienia, liczony w
pelnych miesigcach, poczawszy od dnia 01.08.2017 r., z zastrzezeniem jednak, ze
projekt nie moze zakonczy¢ si¢ pdzniej niz 31.07.2019 r. W przypadku wskazania
zakonczenia realizacji projektu nie w ostatnim dniu danego miesigca, lecz np. 12 dnia
miesigca, wowczas do oceny wliczony zostanie ostatni pelny miesiac. 20% (20 pkt.)
Warto$¢ punktowa = 20 X (tmin/ts)

t, — termin realizacji analizowanej oferty, liczony w pelnych miesiacach;

tmax — najkrotszy termin realizacji przedmiotu zamowienia sposrod ztozonych ofert,
liczony w pelnych miesigcach.

Maksymalna mozliwa do uzyskania w ramach Kryterium II liczba punktow: 20 pkt.

RAZEM 100% (100 pkt.)

W przypadku gdy w odpowiedzi na niniejsze zapytanie ofertowe zlozone zostang oferty o takiej samej liczbie
punktow Zamawiajacy wybierze oferte najbardziej korzystng pod wzgledem oddziatywania na $rodowisko. W celu
weryfikacji, ktora z ofert jest najkorzystniejsza w tym zakresie Oferenci posiadajacy ta sama liczbg punktow zostang
wezwani do przedstawienia oswiadczenia. Wybrana zostanie oferta, w przypadku ktorej Oferent zadeklaruje obnizenie
wplywu na srodowisko (wyrazonego w %) w porownaniu do ustug $§wiadczonych w standardowy sposob (%, metoda:
np. LCA).

V1. TERMIN I MIEJSCE REALIZACJI ZAMOWIENIA
Miejsce realizacji zaméwienia: siedziba Zamawiajacego, siedziba Wykonawcy
Termin realizacji zaméwienia: nie p6zniej niz do dnia 31.07.2019 r.

VII. MIEJSCE, SPOSOB I TERMIN SKEADANIA OFERT
1. Oferta umieszczona w zamknigtej kopercie z dopiskiem ,,Oferta w sprawie realizacji ustugi doradczej”,

powinna zosta¢ dostarczona do dnia 30.03.2017 r. do godziny 15.00
a. listem poleconym za potwierdzeniem odbioru lub
b. przesylka kurierska lub
C. osobiscie na adres:

Shinobi Pictures Sp. z o.0.

ul. Siedlecka 9

21-505 Janow Podlaski
Oferta moze rowniez zosta¢ ztozona drogg mailowa na adres: adrian.brzezinski@frostbite.com.pl do dnia
30.03.2017'r.
Oferty zlozone po wyznaczonym terminie sktadania ofert nie beda rozpatrywane.
Oferent moze przed uptywem terminu sktadania ofert zmieni¢ lub wycofa¢ swoja oferte.
Zapytanie  ofertowe  dostepne jest na  stronie:  https://www.parp.gov.pl/zamowienia-1420,
www.shinobi.com.pl

Mo

VIII. OPIS SPOSOBU PRZYGOTOWANIA OFERTY

1. Oferty moga sktada¢ akredytowane lub zgloszone do akredytacji Instytucje Otoczenia Biznesu. Oferta
musi by¢ podpisana przez osobg upowazniong do reprezentowania danego podmiotu, zgodnie z formag
reprezentacji Oferenta okreslong w Krajowym Rejestrze Sagdowym Iub innym dokumencie wlasciwym dla
formy organizacyjnej Oferenta.

2. Termin zwigzania ofertg: oferta wiaze Oferenta od chwili jej zlozenia u Zamawiajacego do dnia
30.09.2017 r. przy czym oferta przestaje wigzaé jezeli przed tym terminem zostata wybrana inna oferta,
albo postepowanie zostato zamknigte bez wybrania ktorejkolwiek z ofert.

3. Oferta musi zawierac:

—  Oferte, ktora powinna zawiera¢ co najmnie;j:

a) nazwe, adres Oferenta, numer NIP,
b) przedmiot zamowienia,

C) dane Zamawiajacego,

d) termin realizacji zamowienia,




e) faczng ceng netto i brutto za przedmiot zaméwienia (waluta: PLN) oraz ceny netto za poszczegdlne
komponenty,
f) termin waznosci oferty.
Oferta moze zosta¢ ztozona na formularzu bedacym zalacznikiem do niniejszego zapytania ofertowego.
— Nastegpujace oswiadczenia i dokumenty potwierdzajace spetnianie warunkow udzialu w postepowaniu:
a) Os$wiadczenie o braku powigzan
b) Fiszka oferty ustugowej o$rodka zgltoszonego do akredytacji (nie dotyczy osrodkow akredytowanych)

IX. WARUNKI ZMIANY UMOWY

1.

2.

Zmiana terminu realizacji umowy w przypadku:

— wystgpienia okolicznosci niezaleznych od Wykonawcy, przy zachowaniu przez niego nalezytej
starannosci, skutkujgcych niemoznosciag dotrzymania terminu realizacji przedmiotu umowy,

— wstrzymania przez Zamawiajacego wykonania prac niewynikajacych z okolicznosci lezacych po stronie
Wykonawcy (nie dotyczy okoliczno$ci wstrzymania prac w przypadku stwierdzenia nieprawidtowosci
zawinionych przez Wykonawce),

— wystapienia sity wyzszej.

Zmniejszenie wynagrodzenia w przypadku ograniczenia zakresu przedmiotu umowy w przyczyn, ktorych nie

mozna bylo przewidzie¢ w dniu zawarcia umowy.

X. UWAGI KONCOWE

1.
2.

ok w

N

10.

11.

Kazdy Oferent ma prawo ztozy¢ tylko jedng oferte.

Ocena ofert zostanie przeprowadzona przez 3-osobowa Komisj¢ powotang przez Zamawiajacego sposrod
pracownikow Zamawiajacego lub tez spoza ich grona. W sktad Komisji wchodza: Jarostaw Brzezinski,
Adrian Brzezinski, Stanistaw Brzezinski.

Komisja czuwa nad prawidlowym przebiegiem postgpowania.

Wszelkie koszty przygotowania i ztozenia oferty wraz z zatacznikami ponosi tylko i wytacznie Oferent.
Komisja:

— stwierdza prawidlowos¢ postgpowania oraz liczbg otrzymanych ofert,

— weryfikuje oferty i ustala, ktore z ofert spetniaja warunki okreslone w zapytaniu ofertowym,

— odrzuca oferty, ktore nie odpowiadaja warunkom okre§lonym w zapytaniu ofertowym,

— wybiera najkorzystniejszg oferte lub stwierdza, ze nie wybiera zadnej ze ztozonych ofert.

Zamawiajacy zastrzega sobie prawo do zamknigcia lub uniewaznienia postgpowania bez podania przyczyny
na kazdym etapie postepowania.

Postepowanie ofertowe zostanie rozstrzygniete w dniu 31.03.2017 r.

Zamawiajacy nie przewiduje mozliwosci sktadania ofert czgsciowych.

Zamowienie wskazane w niniejszym zapytaniu ofertowym bedzie realizowane pod warunkiem otrzymania
dofinansowania ze srodkow Unii Europejskiej w ramach Poddziatania 2.3.1 ,,Proinnowacyjne ustugi IOB dla
MSP” Program Operacyjny Inteligentny Rozwo;.

W przypadku odmowy podpisania umowy przez wybranego Wykonawce, Zamawiajacy moze zawrzec
umowe z Wykonawca, ktory spelnia wymagania zapytania ofertowego i ktorego oferta uzyskata kolejno
najwyzsza liczbe punktow.

Dodatkowych informacji udziela: Adrian Brzezinski, e-mail: adrian.brzezinski@frostbite.com.pl

Zataczniki do Zapytania ofertowego:

1. Formularz ofertowy
2. Os$wiadczenie o braku powigzan

Dodatkowo osrodki zgtoszone do akredytacji sa zobowigzane do zatgczenia:
1. Fiszka oferty ustugowej o$rodka zgloszonego do akredytacji



